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« Les possibilités de synergie avec

le groupe ATB restent multiples »
Entretien avec Imededdine Cherif, PDG d’'UNIFACTOR.

ouUS ETES
LEADERS DANS
VOTRE SEG-
MENT D'AC-

TIVITE, QUELS
I <N T vos AR-

GUMENTS ET VOS CHIFFRES ?
MNotre compagnie UNION DE
FACTORING est un ctablisse-
ment de crédit spécialisé agréé
par la Bangue Centrale de Tu-
nisie,

Depuis 2009, nous avons con-
M une croissance moyvenne de
14% 1"an. Cette évolution nous a
fait gagner 17 points de parts de
marché. Nos résultats ont égale-
ment suivi pour s établir a qua-
tre fois le bénéfice de 2009,

NOS REALISATIONS sont la résul-
tante d'une stratégie fondée sur
les speécificités de notre métier
tout en ceuvrant, par ailleurs,
au respect de |"ensemble des
fondamentaux nécessaires a un
¢tablissement de erédit en mat-
iere de gestion de risque.

MNous appartenons a un groupe
bien réputé, I'ATB, dont le prin-
cipal actionnaire est I"ARAB
BANEK., un groupe bancaire trés

bien positionné 4 1"échelle inter-
nationale. Nous adhérons égale-
ment & une chaine internationale
de factoring, en I'occurrence
Factors Chain International
présente dans 89 pays, avec
plus de 370 membres 4 travers
le monde.

Nous ceuvrons i la vulgarisation
du produit de factoring 4 travers
un marketing direct, un service
souple avec un engagement de
eélérite et de transparence,

* Comment le secteur est-il
organisé?

L activité de factoring existe en
Tunisie depuis déja une ving-
taine d’années.

Le marché du factoring en Tuni-
sic, a 1'instar du marché mon-
dial, connait une évolution sou-
tenue depuis plusieurs années,
Néanmoins, nous considérons
que le marché du factoring a en-
core de beaux jours devant lui
avec un potentiel de développe-
ment considérable,

En effet, en comparant la taille
du marché de factoring tunisien
a celui d'autres pays de la ré-
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LE RESEAU UNIFACTOR

Lactionnariat
d'Unifactor

est composeé
principalement par
des institutions
financigres [75%).

gion, nous nous rendons faci-
lement compte du potentiel
énorme de cette branche d’ac-
tivite.

Actuellement, le marché de
factoring en Tunisie est og-
cupé par 5 acteurs dont deux
principales sociétés accapar-
ant & elles seules plus de 98%
de part de marché.

Parmi ces sociétés, il ¥ a notre
compagnie UNION DE FAC-
TORING qui a su garder, dep-
uis 2009, un rythme soutenu
de developpement dépassant
|11 moyenne des autres com-
pagnies du secteur.

# Expliquez a nos lecteurs

la nature spécifigue de votre
métier et de vos produits ?
UNION DE FACTORING
offre un package de 3 services,
a savoir : le financement, la ga-
rantie et la gestion du poste cli-
ents. Ces services sont option-
nels et se déclinent en fonction
des besoins de Mentreprise et
couvrent aussi bien les transac-
tions locales que celles a 'in-
ternational.

Earder  depuis
009, un rythme
squtenu de
developpement »

ident Directeur
| d'UNIFACTOR

@©PECIAL GROUPE ATB

= LE FINANCEMENT permet Iop-
timisation des disponibilités de
notre client ammsi que 'amélio-
ration de sa marge de manceu-
Ve,

B LAGESTION DU POSTE CLIENTS
décharge le client de la lourde
et couteuse tiche de recouvre-
ment et de suivi des encaisse-
ments.

# ENFIN, LA GARANTIE le protége
contre I"insolvabilité de ses cli-
ents et lui permet un dévelop-
pement en toute sécurité.
Nous mettons également a la
disposition de nos clients des
informations précieuses sur la
santé financiére de leurs pros-
pects ou clients ainsi gue sur
leur capacité i respecter leurs
engagements,

* Vous étes une filiale du
Groupe ATB, pour quelles
synergies 7

Le groupe de I'ARAB TUNI-
SIAN BANK, qui est notre
principal actionnaire, n’a cessé
d’appuyer I'activité de notre
compagnie depuis sa création
en "an 2000,

Le groupe ATBH détient, & lui
seul, plus de 22% de notre capi-
tal et compte également parmi
nos principaux bailleurs de
fonds via la banque ATB mais
également 4 travers ses sociétés
financiéres spécialisées.

du Capital d'UNIFACTOR
est détenu par le groupe ATB

Le groupe ATB suit de trés prés
I"évolution de notre société et
n'a cessé dapporter toute son
expertise et sa notoriété en ap-
pui i nos efforts de restructura-
tion et de développement.

Les possibilités de synergie
avee le groupe ATB restent
multiples et gagneraient & étre
explorées davantage notam-
ment en matiére de développe-
ment commercial et d’orienta-
tions stratégiques. » Nabil ALLANI
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